Zulieferer:
die mit den engsten Netzen zum Kunden

aus meiner
Berater-
philosophie
Das Einkaufsportfolio des Kunden ergibt die
Marketingstrategie des Zulieferers:

Komponenten weil strategisch
mit Hebelwir- wichtig:
kung:
langfristige
Benchmarking Partnerschaft
lohnt sich.

am liebsten
weil Kleinteile: keine solchen
Komponenten:

minimale
Administration ,Flaschenhalse“,
umkonstruieren !
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