
Berthold Ketterer

Unternehmensberatung

bei meinen 

eigenen 

Akquisitionen 

beobachtet

Wie man Beratung einkauft?
zum Beispiel bei   … Berthold Ketterer Unternehmensberatung

Berater sind Zulieferer   … von Leistungen, die im 

eigenen Unternehmen nicht geeignet vorhanden sind.

Ihre Mandate sollten „Projekte“ sein, also einmalige, 

etwas Neues schaffende Ereignisse.

Man überlege sich also genau, welche externe Fähigkeit 

man beiziehen möchte   … am besten an Hand der 

„Beschaffungsmatrix“:
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Verfügbarkeit im Beratermarkt
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1 Strategien

� Unternehmen

� Marketing

� Produktion

2 Konflikte 

schlichten

Knoten lösen –

Netze knüpfen

4

5

Innovations-

projekte

begleiten

Trainings in

� Projektmana-

gement

� Gruppenmo-

deration

6 Trainings in

� Rhetorik

� Präsentation

� Problemstruk-

turierung

All diese Beratungsfelder brauchen den Einsatz 

d e r  Persönlichkeit, der S i e  Ihr Unternehmen

in einem wichtigen Aspekt anvertrauen wollen.
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3 Nachfolge 

planen und 

begleiten


